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Einmalig auf dem Markt - All-in-one-Lésung
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HotelPartner Yield Management — gemeinsam erfolgreich

HotelPartner bietet eine einmalige All-in-one-Losung zur dynamischen Preisgestaltung und Online-
Vermarktung von Hotelzimmern an. Sie umfasst Beratung, Technologie und Umsetzung.

Nextforce hat den Brand neu positioniert und den visuellen Auftritt {iberarbeitet. Von der Imagebroschiire,
Faktenblitter, Testimonials bis hin zur Webseite erscheint alles in einem einheitlichen Look.
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